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Les Incoterms® 2020 — 1 jour

FORMATION EN PRESENTIEL OU EN DISTANCIEL

Public

Tout public

Objectifs

Maitriser les Incoterms 2020 et savoir les utiliser de maniere
appropriée

Définir I'obligation de livraison entre le vendeur et I'acheteur
Connaitre les implications pratiques et juridiques des différents
Incoterms

Démarche pédagogique

La formation s’effectuera a partir d’'une présentation PowerPoint,
en s’appuyant sur des dossiers d’entreprise, afin de répondre de
maniére précise aux attentes et besoins exprimés par les
participants

Echanges a partir du vécu et des attentes des participants
Apports théoriques et étude de cas pratique d’entreprise
Modalités des évaluations des acquis

Une évaluation est réalisée « a chaud » en fin de formation. Cette
évaluation se fait, dans un premier temps via un questionnaire
d’évaluation « a chaud » détaillant les objectifs de la formation.
Quizz en début et fin de formation

Validation finale de la formation

Il sera délivré un certificat de réalisation.

Profil formateur

12 ans d'expérience

Support pédagogique

Remise d’un support pédagogique a chaque participant
Moyens pédagogiques

Vidéoprojecteur

Durée / horaires

7 h / 08h30-12h30 et 13h30-16h30

Nombre de stagiaires

Maximum 12

Lieu

En nos locaux (stage inter)

En nos locaux ou site client (stage intra)

Tarifs Inter et Intra [nous consulter]

L'inscription est réputée acquise lorsque la convention de stage est
signée ou un acompte de 30% est regu.

PSH (Personne en situation de Handicap)

Les personnes atteintes de handicap souhaitant suivre cette
formation sont invitées a nous contacter.

Programme

B Présentation générale des Incoterms® 2020

= Role des regles Incoterms® dans
I’environnement du commerce

international
= Les innovations des Incoterms® 2020

= Les principales distinctions entre les

Incoterms® 2020 et Incoterms® 2010

=  Précisions et limites des Incoterms® 2020

= Qutils pour bien choisir I'lncoterm®

= Analyse critique des Incoterms® c6té
vendeur, coté acheteur

B LeliendesIncoterms avec les différents contrats

= Incoterms et contrat de vente / achat

= Incoterms et contrat de transport

= Incoterms et dédouanement

= Incoterms et contrat d’assurance

= Incoterms et crédit documentaire

B Cas pratiques
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